
Apresentação da Repesentação do Sistema Wariss
Sistema Wariss de Gestão de Negócios



OBJETIVOSOBJETIVOS

 Apresentar ao candidato à representação do Sistema Wariss
de Gestão de Negócios o produto em questão, o público alvo
ao qual o Sistema de destina, suas principais abrangências e
funcionalidades, bem como o modo de cormercialização e afuncionalidades, bem como o modo de cormercialização e a
forma de remuneração do Representante.



RRESPONSÁVELESPONSÁVEL

 Prof.Aerton Wariss Maia
Bacharel em Ciência da Computação
Especialização e Mestrado em Informática Aplicada (Engenharia de Software)
Prof. UniversitárioProf. Universitário
E-Mail: aerton.wariss@wariss.com.br



Sobre o Sistema Wariss 100% WEB
 Imagine quantas micro e pequenas empresas, ou mesmo

pequenos negócios informais, possuem hoje acesso a internet,
mas se quer dispõem de um simples cadastro de clientes,
funcionários e fornecedores, emissão de boletos bancários e
alguns outros recursos básicos. Ou seja, subutilizam um
recurso que têm. No www.wariss.com.br estas empresasrecurso que têm. No www.wariss.com.br estas empresas
podem, A PARTIR DE R$20,00 MENSAIS, dispor de tais
recursos de uma maneira simples, ágil e fácil. Acesso ilimitado e
sem fronteiras 24 horas. Nada precisa ser instalado. Basta ter
uma conexão de internet. A empresa se cadastra no
www.wariss.com.br e começa a utilizar este sistema de
imediato, sem nenhuma restrição.



Tela inicial do Sistemawww.wariss.com.br



Sistemas WEB - Vantagens de um Sistema On-Line em 
relação aos sistemas convencionais:

 Acesso On-Line sem fronteiras - lhe permite um controle 
e gerenciamento total de seu estabelecimento 24 horas, não 
só de dentro de sua empresa, mas também de qualquer local 
onde você possa contar com um computador com acesso a 
Internet. Sua residência, um shopping, durante sua viagem em 
onde você possa contar com um computador com acesso a 
Internet. Sua residência, um shopping, durante sua viagem em 
outro Estado ou até mesmo em outro País.



Sistemas WEB - Vantagens de um Sistema On-Line em 
relação aos sistemas convencionais:
 Menor custo com softwares legalizados - Evita Pirataria -Previna-se da fiscalização de softwares piratas e livre-se de pesadas multas. Quanto você estima que custe uma cópia legalizada do software de gerenciamento de banco de dados do sistema tradicional de sua empresa? Seja ele Oracle, SQL Server, Paradox ou qualquer outro. Nosso Sistema necessita em sua empresa, para seu funcionamento, apenas um ou mais em sua empresa, para seu funcionamento, apenas um ou mais computadores com acesso a internet, que pode ser via cabo, rádio, etc., com o sistema operacional de sua preferência instalado, dispensando totalmente a aquisição de quaisquer outros programas de gerenciamento de banco de dados, redes (os quais normalmente são muito caros de se manter legalmente na empresa e sempre atualizados). Estes programas de gerenciamento de banco de dados ficam por conta dos nossos Servidores de Internet.



Sistemas WEB - Vantagens de um Sistema On-Line em 
relação aos sistemas convencionais:

 Manutenção com qualidade e agilidade - O mesmo 
sistema que você estará utilizando, também estará sendo 
utilizado compartilhadamente com diversas outras empresas 
do ramo, sendo que, cada qual com acesso restrito á sua 
empresa e seus clientes. A vantagem é que, quando uma destas empresa e seus clientes. A vantagem é que, quando uma destas 
empresas solicitar o acréscimo de novos recursos ao sistema, 
por exemplo: um novo relatório, automaticamente este 
recurso estará sendo disponibilizado, não só para aquela 
empresa que solicitou, mas também para todas as outras que 
utilizam este sistema. O que torna sua manutenção ágil e 
proporciona uma constante evolução do sistema para todos.



Sistemas WEB - Vantagens de um Sistema On-Line em 
relação aos sistemas convencionais:

 Mais atenção com seu cliente - O sistema é capaz de, 
automaticamente, enviar para o e-mail do cliente um cartão 
personalizado de aniversário, comunicado de vencimento de personalizado de aniversário, comunicado de vencimento de 
garantia de serviço, lembretes, promoções, bem como as 
mesmas mensagens anteriores via SMS para todos os celulares 
cadastrados do cliente independente da operadora, entre 
outras.



Sistemas WEB - Vantagens de um Sistema On-Line em 
relação aos sistemas convencionais:
 Banco de dados de Pessoas Físicas e Jurídicas centralizado e compartilhado - Nosso sistema também conta com um banco de dados central de pessoas físicas e jurídicas o qual é compartilhado nacionalmente por todas as empresas que utilizam nossos sistemas, sejam elas de oficina ou qualquer outro ramo. Este banco de dados permite que, um cliente que já seja cadastrado em qualquer uma de nossas cliente que já seja cadastrado em qualquer uma de nossas empresas filiadas, chegue em seu estabelecimento e, ao se preencher sua ficha de cadastro através de seu cpf ou cnpj, automaticamente todos os dados atualizados dele já apareçam na tela de seu computador. Isso permite uma agilidade bem maior na hora de se fazer o cadastro bastando apenas confirmar os dados. Caso algum dado tenha mudado, ao fazer a correção, automaticamente estes dados estarão sendo atualizados para todas as empresas filiadas á nós e vice versa.



Sistemas WEB - Vantagens de um Sistema On-Line em 
relação aos sistemas convencionais:
 Cópia de segurança (Backup) - A base de dados de nosso 

sistema é mantida em três servidores de Internet distintos 
simultaneamente. Um em Fortaleza, no Rio de Janeiro e 
Massachusetts, nos Estados Unidos. Aquele que estiver 
servindo o sistema em um determinado momento, 
automaticamente é feita uma atualização através de automaticamente é feita uma atualização através de 
espelhamento nos outro dois. Caso o que esteja funcionando 
como servidor naquele instante dê problema, podemos 
rapidamente fazer a transferência do gerenciamento para um 
dos outros dois sem que nenhuma perda de informação 
ocorra. Com isso, garantimos a segurança e integridade dos 
dados sem a necessidade de que sua empresa tenha de ficar se 
preocupando em realizar Backups



Sistemas WEB - Vantagens para o Cliente da Empresa

 Comodidade de acesso á suas informações - Através 
deste Sistema, seu cliente que possui Internet em casa, no 
trabalho ou em qualquer lugar, pode ter acesso para 
atualização de seus dados e verificar informações . Exemplo: 
Consultar histórico de serviços, verificar se ainda está dentro 
da garantia, consultar preços atualizados de produtos e da garantia, consultar preços atualizados de produtos e 
serviços, solicitar orçamentos, etc.



Sistemas WEB - Vantagens para o Cliente da Empresa

 Agilidade no atendimento - Seu futuro cliente pode, antes 
de se dirigir ao seu estabelecimento, cadastrar-se como 
usuário de seu sistema e já entrar com seus dados pessoais usuário de seu sistema e já entrar com seus dados pessoais 
para que, ao ser atendido, perca o mínimo possível de tempo 
com preenchimentos burocráticos.



A quem se destina?
 Micro, Pequenas e Média Empresas - Ideal para 

empresas de Ar-Condicionado para veículos, Oficinas 
Mecânicas, Som e Acessórios, Loja de Autopeças, 
Depósitos de Material de Construção, Distribuidoras, 
Gráficas, Lava à Jato, Cestas de Café, Mercadinhos, Gráficas, Lava à Jato, Cestas de Café, Mercadinhos, 
SexShop, Academias, Pousadas, Revenda de Planos de 
Telefonia e Saúde, Gerência de Projetos de Pesquisas 
de Universidades, Agências de Turismo, Aluguel de 
Imóveis, Comércios e Prestadores de Serviço em 
Geral e Afins.



Alguns dos Módulos Disponíveis
 Cadastro de Clientes, Funcionários e Fornecedores com anexação de foto 

e documentos referentes aos mesmos;
 Controle de Vendas (Faturamentoou Ordens de Serviço);
 Cadastro de Produtos, Serviços e Tabelas de Preço;
 Controle de Estoque;
 Controle Financeiro (Contas a Pagar a Receber, Fluxo de Caixa, Plano de 

Contas);Contas);
 Emissão de Boletos Bancários (Todos os Bancos), Carnês, Recibos e 

Relatórios em Geral;
 Mapas de Localização e Melhor Rota;
 Envio Automático de E-Mails e SMS (aniversários e datas comemorativas);
 Monitoramento de Usuários On-Line e Logs de Acesso;
 Controle de Visitas e CallCenter para Prospecção de Clientes;
 Entre outros.



Parceiros da Wariss Tecnologia da Informação



Alguns de Nossos Clientes



Representação do Sistema Wariss
Sistemas Wariss de Gestão de Negócios 100% WEB

 Seja nosso representante e ganhe 50% 
do valor da mensalidade de nossos 
clientes todo mês! 
Nada precisa ser pago para iniciar o  Nada precisa ser pago para iniciar o 
negócio... 

 Cadastre-se já inteiramente GRÁTIS 
como nosso REPRESENTANTE !!!



Detalhes para representação do Sistema em qualquer Estado do Brasil
 Cadastrando representantes em todo o Brasil -

Oferecemos 50% do valor pago mensalmente pelo cliente
durante o tempo que ele continuar utilizando o sistema (ou
seja, para sempre). A assinatura básica do sistema (franquia) é
de R$20,00 mensais. O que permite qualquer negócio, por
menor que seja, utilizar nosso sistema. Esta franquia cobre commenor que seja, utilizar nosso sistema. Esta franquia cobre com
tranquilidade o movimento mensal de negócios pequenos.
Claro que, a partir do momento que a empresa começa a ter
um volume maior de movimento (cadastro de clientes, faturas,
ordens de serviço, cadastro de produtos, controles de
pagamento, etc.) este valor mensal começa a ser contabilizado
a maior. Como se fosse uma conta de telefone, que varia de
acordo com o uso e a complexidade da ligação a ser feita
(Local, DDD, DDI, etc.).



Detalhes para representação do Sistema em qualquer Estado do Brasil
 Cadastrando representantes em todo o Brasil

- Uma especie de extrato detalhado baseado em um
método chamado de APF - Análise de Ponto de Função
(utilizado pelo governo federal para precificação de
software, sobre o qual desenvolvemos uma sistemática
inédita para medição e cobrança de utilização deinédita para medição e cobrança de utilização de
sistemas via WEB) está sempre disponível para a
empresa usuária de maneira que ela possa a todo
instante acompanhar como anda o seu
consumo/movimento no mês. Isto torna uma cobrança
mensal mais justa para todos.



Detalhes para representação do Sistema em qualquer Estado do Brasil
 Cadastrando representantes em todo o Brasil - As

empresas que utilizamos como piloto no momento têm
um consumo mensal para pagamento da assinatura
variando entre R$20,00 e R$200,00. Os 50% que o
representante vai ganhar todo mês será sobre este valor
final mensal (que pode variar para mais ou para menosfinal mensal (que pode variar para mais ou para menos
dependendo do movimento da empresa). Já
disponibilizamos totalmente operacional, sistemas na área
de Ar-Condicionado pra veículos, Oficinas Mecânicas, Som
e Acessórios, Loja de Autopeças, Depósitos de Material de
Contrução, Distribuidoras, Gráficas, Lava à Jato, Cestas de
Café, Mercadinhos, SexShop, Academias, Pousadas,
Comércios em Geral e afins. Em todo o Brasil.



Detalhes para representação do Sistema em qualquer Estado do Brasil
 Estimativa de Ganho do Representante - Caso o

Representante consiga uma média de 10 clientes para o
Sistema, que paguem na faixa de R$200,00 mês cada um
(o que dá um total de mensalidades no valor de
R$2.000,00). O Ganho mensal do nosso Representante
será na faixa de R$1.000,00 por mês independentementeserá na faixa de R$1.000,00 por mês independentemente
de conseguir ou não mais usuários (clientes) para nosso
Sistema (50% do valor mensal pago pelos clientes
vinculados àquele Representante). Claro que, quanto mais
clientes novos o Repesentante prospectar, maior será seu
ganho mensal. Fora a possibilidade de ganhos através da
formação de sua equipe de vendas, descrita mais abaixo.



Detalhes para representação do Sistema em qualquer Estado do Brasil



Detalhes para representação do Sistema em qualquer Estado do Brasil

 Área do representante no Sistema - Cada
representante terá uma área no sistema onde
acompanhará o movimento e evolução de cada empresa
que aderir ao sistema por intermédio do mesmo.

 Estatísticas do Sistema A evolução do número de
usuários (entidades) cadastrados no sistema pode ser
acompanhada a todo instante através da área de estatística
que se encontra na página inicial do sistema (Menu -
SOBRE O SISTEMA), no canto superior direito do Site.



Detalhes para representação do Sistema em qualquer Estado do Brasil

 Vídeo aula para cadastrar novas empresas -
Acesse vídeo aula inicial que ensina passo a passo como 
cadastrar uma nova Empresa através do link: 
http://www.wariss.com.br/wariss/ajuda/videos/video_aula/video_aula.html



Detalhes para representação do Sistema em qualquer Estado do Brasil
 Cadastrar-se como representante - Para 

cadastrar-se como representante, é só ir para a página 
inicial (www.wariss.com.br), Selecionar o seu Estado.



Detalhes para representação do Sistema em qualquer Estado do Brasil
 Cadastrar-se como representante - Escolher o 

Assunto: Representação Wariss.



Detalhes para representação do Sistema em qualquer Estado do Brasil
 Cadastrar-se como representante - Selecionar a 

Atividade:  Área de Representantes do Sistema.



Detalhes para representação do Sistema em qualquer Estado do Brasil
 Cadastrar-se como representante - E cadastrar-se 

como Nova Empresa. 



Detalhes para representação do Sistema em qualquer Estado do Brasil
 Cadastrar-se como representante - A partir de então, 

quando uma nova empresa se cadastra, há um campo onde ela digita o CPF 
ou CNPJ do representante à qual ela vai estar vinculada.



Detalhes para representação do Sistema em qualquer Estado do Brasil
 Logando-se como representante - Através da sua área derepresentantes, você acompanha on-line, a evolução de movimentaçãode sua representada durante o mês vigente, bem como todos ospagamentos realizados pela mesma até então, sobre os quais você terádireito a receber 50% do valor. Basta selecionar o menu:REPRESENTAÇÃO->RELATÓRIOS->ACOMPANHAMENTO. Entreoutros que estão disponíveis.



Detalhes para representação do Sistema Outros Estados

 Representando em outros Estados - Mesmo que 
você venha a representar empresas em outros Estados, 
não há necessidade de se cadastrar na área de 
representante de cada Estado. Através de sua área de 
representante em seu Estado dominante, você 
representante de cada Estado. Através de sua área de 
representante em seu Estado dominante, você 
consegue visualizar e acompanhar todas as empresas de 
qualquer outro Estado do País que esteja vinculada à 
você (pelo seu CNPJ ou CPF).



Detalhes para representação do Sistema Outros Estados

 Vincular Nova Empresa ao Representante - Portanto, 
a partir de agora, toda vez que uma empresa se cadastrar 
através de sua indicação, vc deve solicitar que ela digite seu 
CNPJ ou CPF no campo referente ao REPRESENTANTE 
para que ela fique vinculada à você. Este campo estará para que ela fique vinculada à você. Este campo estará 
disponível no formulário inicial de cadastro da Nova 
Empresa que você irá representar. Se a mesma efetuar o 
cadastro dela na sua presença, para não correr o risco de 
esquecer de lhe vincular, é ainda melhor



Sugestão de Material de Divulgação
 Folder Sistema Wariss



Sugestão de Material de Divulgação
 Modelo de adesivo perfurado para vidro traseiro de veículos



Sugestão de Material de Divulgação
 Modelo de cartão de visita para representação do Sistema Wariss



Sugestão de Material de Divulgação
 Apresentação em PDF do Sistema
http://www.wariss.com.br/wariss/baixar.php?arquivo=wariss.pdf



Considerações finais
 Dados Técnicos

 Hospedagem (ServidorWEB)
 Linguagem (PHP)
 Banco de Dados (SqlServer)



Representação Opcional Publicidade via SMSExclusivo para Fortaleza e Região Metropolitana

 Dispomos atualmente em nossa base de dados do Sistema Wariss um total de 5.300 (cinco mil e trezentos) números de Celulares das mais diversas operadoras de um público seleto entre empresas e  clientes de Fortaleza e Região Metropolitana com considerável poder aquisitivo.
 Estamos oferecendo aos negócios/empresas o envio automatizado  Estamos oferecendo aos negócios/empresas o envio automatizado de propaganda/promoção via SMS para estes números de Celulares de nossa base.
 O Texto da mensagem (propaganda/promoção) para envio deve possuir no máximo 160 caracteres (letras) e deverá nos ser fornecido pelo cliente.



Representação Opcional Publicidade via SMSExclusivo para Fortaleza e Região Metropolitana
 Custo...

Nossos pacontes de envio são:
500 SMSs para números de celulares distintos - R$120,00 por envio1.000 SMSs para números de celulares distintos - R$200,00 por envio5.000 SMSs para números de celulares distintos - R$800,00 por envio
ou monte o pacote a um custo de R$0,20 por SMS a ser enviadoou monte o pacote a um custo de R$0,20 por SMS a ser enviado
Caso haja interesse, entre em contato por e-mail  (sistemas@wariss.com.br) com a quantidade de SMSs que deseja enviar e o texto a ser enviado que repassaremos ao cliente, os dados para pagamento.
Formas de pagamento:  Transferência/Depósito Bancário ou Boleto.

 Valor de ganho por venda repassado ao Representante :
30% do Valor do Pacote (pois existe uma custo de envio a ser pago ao Servidor de Envio SMS).



Passos iniciais para início da Representação do Sistema Wariss
 Cadastrar Representante em sua Área;
 Mudar na Wariss o nível do Representante para Consultor para acompanhamento de Visitas;
 Treinar Representante para acessar sua área e Cadastrar Visitas;
 Treinar Representante para cadastrar novo cliente e vincular ao seu CPF  sua área de representante;
 Definir áreas de atuação inicial;
 Entregar material de divulgação (folders); Entregar material de divulgação (folders);
 Sugerir fazer cartão de visitas e adesivo Perfurado com o fone de e dados de contato de cada um;
 Criar e-mails para cada consultor;
 Criar Skype para cada Consultor e adicioná-los ao grupo de representantes Wariss para esclarecimento de dúvidas e acompanhamento em conjunto.

Skype Atendimento Wariss:  warisstecnologia



FIM

Contatos para dúvidas e esclarecimentos
Skype - warisstecnologia
E-Mail - sistemas@wariss.com.br
Fones - 85 3081-3403 / 85 98897-6934


